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Le projet d’entreprise porte ses fruits

Avec une baisse des ventes inédite enregistrée lors du dernier exercice clos au 31 juillet 2017,
Union Champagne a déja commencé a inverser la tendance lors du semestre écoulé.
Les contre-performances semblent étre enrayées depuis la mise en place d'un projet d'entreprise.

¢ sont deux déclara-

tions trés contrastées

qui ont montré l'état

de santé de I'Union de
Coopératives Agricoles, Union
Champagne lors de son assem-
blée générale. Celle d'abord du
président Dominique Babé, élu
en février, qui a commenté le
résultat de I'exercice 2016-2017,
s'élevant & 1 496 779 € contre
1777 634 € en 2015-2016. «1l se
situe cependant dans la lignée du
précédent. Il est bien acté par le
bureau et le conseil d'administra-
tion d'optimiser ces chiffres pour
revenir vers de meilleures perfor-
mances, Ces contre-performances
sont essentiellement dues & une
baisse des ventes inédite @ Union
Champagne, puisque 787 000
bouteilles commercialisées restent
le plus mauvais volume de ventes
depuis des lustres. N'oublions
pas qu'a la belle époque, nous
flirtions réguliérement avec les
2 millions, voire 2,2 nillions de
bouteilles. Il y a aussi une baisse
de l'activité des associés coopéra-
teurs, phénoméne constaté depuis
quelques années, et toujours avec
une tendance orientée a la baisse.
Enfin, c'est aussi la conclusion
d'une transaction qui met fin @
un litige salarial avec des cotts
induits conséquents, augmentés
de charges sociales», regrette
Dominique Babé.

Dominique Babé a présidé sa
premiére assemblée générale.

Ventes augmentées

Les propos du président a l'ou-
verture de l'assemblée générale
étaient en revanche nuancés par
le directeur général, Marc Ferté,
puisqu'en conclusion de son
intervention, il confirmait les
premiers résultats commerciaux
obtenus. «Sur le marché frangais
comme a l'export, avec la mise en
place de notre nouvelle stratégie,

la tendance baissiére des ventes
constatée depuis plusieurs années
s'inverse. Nous avons augmenté
a fin décembre, depuis le début de
lexercice au 17 aotit, nos ventes
de champagre de 39 % en volume
et de 41 % en valeurs, se réjouit-il.
De quoi rassurer les plus de
2 300 associés coopérateurs des
15 coopératives de I'Union Cham-
pagne, les 18 négociants et les
75 collaborateurs mais aussi les
courtiers et les institutionnels.
Une stratégic qui paie rapide-
ment. sNous avons solutionné
les litiges salariaux qui minaient
la notoriété de l'entreprise, élaboré
un projet d'entreprise, embauché
un directeur général, un direc-
teur commercial export et un
controleur de gestion», ajoute le
président.

Pour poursuivre dans cette dyna-
mique, Union Champagne fait
tout pour développer et valori-
ser la marque De Saint-Gall et
les produits regroupés sous les
cuvées De Saint-Gall et Orpale.
C'est aussi un accompagnement
des viticulteurs pour la certifica-
tion viticulture durable. «Le ser-
vice vignoble a mis en place un
audit et 300 diagnostics ont été
réalisés auprés de coopérateurs.
Nous allons accompagner les
évolutions».

Denis Barbier.

VENDANGES : DEUX ANNEES
DE MAUVAISE RECOLTE




