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du million de bouteilles commercialisées

Apres une difficile année 2017, la coopérative de la cote des blancs retrouve de jolies
couleurs, notamment en proposant un nouvel univers autour de la marque De Saint Gall.

LES FAITS

« Chiffre d'affaires : 108 millions
d'euros (+8 %).

* Résultat net : environ 2,6 millions
d'euros (+73 %).

. brut

(EBE) : 4,5 millions d'euros (+19 %).
» Ventes 2018 : environ 1 million
de cols (+38 %).

. 3 9,7 millions
d'euros (+10 %).

. de services : 7,1 mil-
lioms d'ewros (équivalent 3 Fexercice
2017) dont 4,1 millions d'euros pour
fes négociants,

n travaillant par objectifs, nous
avons mis en place une méthode
de travoil qui a porté ses fruits, »

un bilan positif de I'année 2018 pour
1a coopérative Union Champagne.
Chacun des objectifs fixés a été at-
teint ou dépassé. Premiére bonne
nouvelle, aprés une baisse de vo-
lume historique en 2017, &
787 000 bouteilles, la coopérative a
gagné 38 % de ventes en plus, dépas-
sant le million de cols (1089094
exactement). I fut un temps ol elie
commercialisait 2 millions de fla-
cons mais le président, Dominique
Babé, préfére, comme I'ensemble de
la filidre, parier sur la valorisation,
qui se traduit dans les chiffres. L'ex-
cédent brut d’exploitation (EBE) se
monte 4 environ 4.5 millions d'eu-
105 soit 19 % de plus que l'année pré-
cédente.

LUNIVERS DE DE SAINT GALL REINVENTE
Sonnant et trébuchant, le résultat
net d'Union Champagne connalt
également un rebond «a la hauteur
de nos espérances », selon Dominique
Babé: prés de 26millions d'euros
(+73 % au 31 juillet 2018 par rapport
4 2017). Le chiffre d'affaires pro-
gresse de 8%, 3 108 millions d’euros.
« Cette méthode de travail (par objec-
tifs) nous a permis d'introduire une
notion de prévision, davoir une
meilleure  planification e, entre
autres, une meilleure gestion de
colits », précise le directeur général
Un contrdleur de gestion avait éga-
lement été embauché. Tout n'est ce-
pendant pas encore gagné.

«la frogilité demeure, comme notre
dépendance & nos deux plus gros
clients et la faiblesse des ventes de
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notre marque De Saint Gails, dont
I'habillage et I'image viennent d'étre
complétement refondus. En atten-
dant la «montée en puissance de la
marque », de nouveaux clients en
marque de distributeur ont été

finition sont louverture de nouveaux
marchés pour la marque, dont de pre-
miéres expéditions notamment vers
les Erats-Unis, les Pays-Bas ou I'Au-
triche visibles dans I'exercice octuel
La marque bénéficie d'une belle image

embauchée pour appuyer le déve-
loppement des ventes.
« Fondamentale dans le projet den-

« Elle doit aussi #tre (entre autres) un
relais d'expédition face d la baisse des
reprises de nos adhérents. »

Car, en effet, la baisse se poursuit et,
pourtant, «efle ne doir pas étre une
Jowalités, afin de reconquérir un

prospectés. mais manque de distribution.» Une  comprendre les besoins de nos parte-  marché frangais en berme. @
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